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مناسبت

روایت آیت ا...سبحانی ازجزئیات 
پیوند فاطمه)س( وعلی)ع( 

 

در نخستین روز از آخرین ماه سال دوم هجری 
قمری، رویدادی مبارک در مدینه منوره اتفاق 
افتاد؛ با حکم الهی، حضرت فاطمه)س(،  با 
امام علی)ع(، عقد ازدواج بست و به این ترتیب، 
مقدس‌ترین خانواده همه تاریخ، پدید آمد. به 
مناسبت این روز  فرخنده، فرازهایی از کتاب 
ارزشمند فروغ ابدیت، اثر آیت‌ا... جعفر سبحانی 
را که به شرح  این واقعه مبارک اختصاص دارد، 
می‌کنیم:  ارجمند  خوانندگان  شما  تقدیم 
»گروهی از طرف دامــاد و عروس دعوت شدند 
ــود،  ــی خ ــرام ــه افــتــخــار همسر گ ــی)ع( ب ــل و ع
ولیمه ای ترتیب داد. پس از صرف غذا، رسول 
ــی)ص(، فــاطــمــه)س( را بــه حضور خود  ــرام گ
شرفیاب  حیا،  و  شــرم  با  فاطمه)س(  طلبید. 
محضر پیامبر)ص( شد. عرق حُجب و خجالت 
به  او  چشم  وقــتــی  مــی‌ریــخــت.  پیشانیش  از 
پیامبر)ص( افتاد، پایش لغزید و نزدیک بود به 
زمین بخورد. پیامبر)ص( دست دختر گرامی 
خود را گرفت و در حقش دعا کرد.آن گاه چهره 
زهرا)س( را باز کرد و دست عروس را در دست 
داماد نهاد ... پیامبر)ص( در آن شب، صمیمیت 
و اخلاصی نشان داد که هنوز در جامعه کنونی 
ما، با آن همه رشد و تکامل، این مقدار صفا و 
صمیمیت وجود ندارد. از آن جمله، دست دختر 
خود را گرفت و در دست علی گذاشت. فضایل 
علی را برای دخترش بازگو کرد، از شخصیت 
دختر خود و این‌که اگر علی آفریده نشده بود، 
هم شأنی برای او نبود، یادآور شد و بعداً کارهای 
خانه و وظایف زندگی را تقسیم کرد؛ کارهای 
درون خانه را بر عهده فاطمه گذاشت و وظایف 
خارج از خانه را بر دوش علی نهاد. در این موقع، 
بنا به گفته بعضی، به زنان مهاجر و انصار دستور 
داد که دور ناقه دخترش را بگیرند و به خانه شوهر 
برسانند. به این ترتیب جریان ازدواج بافضیلت 
ترین زنان جهان پایان پذیرفت.«)فروغ ابدیت: 

صص 555 و 556(

پرسش: همسرم به تازگی فوت کرده و هنوز 
ارثیه او بین من و فرزندانم تقسیم نشده است. 
آیا می‌توانم پیش از تقسیم ارث، مهریه‌ام را از 

ماترک همسرم مطالبه کنم؟  
پاسخ: بله، می توانید. به مجرد عقد، زن مالک مهر 
می شود. )ماده ۱۰۸۲ قانون مدنی( مهریه، دین 
و طلبی است مانند دیگر حقوق مالی زن که پس 
از عقد تا زمان پرداخت آن، بر عهده شوهر است. 
بنابراین در صورتی که شوهر )بدهکار( فوت کند، 
بدهی های وی، از جمله مهریه پرداخت نشده 
همسرش، باید از اموال باقی مانده از او )ماترک( 
به زن )طلبکار( پرداخت شود. اگر پس از پرداخت 
مهریه و دیگر دیون )بدهی ها( و واجبات مالی، 
چیزی باقی ماند، بین ورثه متوفی تقسیم خواهد 
شد. ماده ۸۶۸ قانون مدنی بیان می کند: »مالکیت 
ورثه نسبت به ترکه متوفی مستقر نمی شود، مگر 
پس از ادای حقوق و دیونی که به ترکه میت تعلق 
گرفته.« ماده ۲۲۵ قانون امور حسبی نیز بیان می 
کند: »دیون و حقوقی که به عهده متوفی است، بعد 
از هزینه کفن و دفن و تجهیز متوفی و سایر هزینه 
های ضروری از قبیل هزینه حفظ و اداره ترکه باید 
از ترکه داده شود.« به عبارت دیگر، پیش از آن که 
اموال باقی مانده از همسر مرحوم شما، بین ورثه 
اش تقسیم شود، ابتدا بدهی های ایشان )از جمله 
مهریه پرداخت نشده شما(  پرداخت می شود 
و سپس، آن چه باقی می ماند، بین ورثه تقسیم 
خواهد شد. بر اساس ماده ۲۲۹ قانون امور حسبی 
»تصرفات ورثه در ترکه از قبیل فروش و صلح و هبه 
و غیره نافذ نیست، مگر بعد از اجازه بستانکاران و یا 
ادای دیون.« بند ۶ ماده ۴ قانون حمایت خانواده، 
رسیدگی به کلیه امــور و دعــاوی راجــع به مهریه 
را در صلاحیت دادگــاه خانواده قرار داده است. 
همچنین، ماده ۲۳۲ قانون امور حسبی بیان کرده 
است که: »دعوی بر میت اعم از دین یا عین باید به 
طرفیت ورثه و یا نماینده قانونی آن ها اقامه شود...« 
بنابراین برای مطالبه مهریه می توانید به دادگاه 

خانواده محل سکونت خود مراجعه کنید.

پرســش های خود را در تمام زمینه های 

حقوقــی، از طریــق پیامــک بــه شــماره 

2000999 ارسال کنید. لطفاً در ابتدای 

متن پیامک حتما کلمــه »حقوقی« را قید 

فرمایید.

جواد نوائیان رودسری - گزارش‌ها از فروکش 
کــردن تب استفاده از کتاب‌های الکترونیک 
در سراسر دنیا خبر می‌دهد. بعد از اوج گرفتن 
کتاب  قالب  در  مکتوب  مــیــراث  از  استفاده 
الکترونیک، در سال‌های 2010 تا 2017، 
اکنون شاهد اوج گرفتن دوباره بازار کتاب‌های 
کاغذی و اقبال عمومی به این نوع از کتاب‌ها 
هستیم. سایت‌های بزرگ فروش کتاب، مانند 
آمــازون که تا چندی قبل بر فروش کتاب‌های 
الکترونیک تمرکز کرده بودند، آشکارا تغییر رویه 
داده‌اند؛ پنج شنبه گذشته، خبرگزاری ایبنا به 
نقل از »دیجیتال ریدر« گزارش داد که شرکت 
آمازون در حال افتتاح دومین فروشگاه کتاب 
کاغذی بزرگ خود در شهر دیترویت آمریکاست؛ 
یک کتاب فروشی کاملًا مکانیزه که به بهترین 
ابزارهای پرداخت دیجیتال برای جذب هر چه 
بیشتر مخاطبان کتاب‌های کاغذی، تجهیز شده 
است. این مسئله نشان می‌دهد که غول‌های 
انتشاراتی و صاحبان مؤسسات بزرگ فروش و 
عرضه کتاب در دنیا، به این نتیجه رسیده‌اند که 
دوران جدیدی برای کتاب‌های کاغذی، پس 
از شوک ناشی از ورود سیل‌آسای کتاب‌های 

الکترونیک به بازار، آغاز شده است.

▪ پرچم بالای کتاب فروشی های سنتی	
رونق دوباره فروش کتاب‌های کاغذی در اروپا 
و آمریکا، تنها مؤسساتی مانند آمازون را تحت 
تأثیر قرار نداده است. به تازگی، گاردین از رونق 
دوبــاره و البته، فوق‌العاده کتاب فروشی‌های 
مستقل و سنتی در سراسر بریتانیا خبر داد. این 
خبرگزاری، طی گزارشی از توجه عمومی مردم 
به کتاب فروشی‌های مستقلی که کتاب‌های 
کاغذی عرضه می‌کنند، آن ها را رقبای بالفعل 
غول‌های انتشاراتی دنیا دانست. موضوعی 
ــا در جامعه انتشاراتی انگلیس  که ایــن روزه
بسیار مورد توجه قرار گرفته، علاقه مخاطبان 
به گفت‌وگو درباره کتاب با کتاب فروشان است. 
مهاجرت کسانی که کتاب‌های الکترونیک و 
کاغذی را به صورت آنلاین خریداری می‌کردند، 
از فضای مجازی به دنیای حقیقی، اتفاقی است 

که این روزهــا صنعت نشر اروپــا را بسیار تحت 
تأثیر قرار داده و باعث رونق بیش از پیش کتاب 
فروشی‌های مستقلی شده است که بیشتر، 
عرضه کننده کتاب‌های کاغذی هستند. طبق 
آمــاری که گاردین منتشر کــرده اســت، تعداد 
کتاب فروشی‌های مستقل بریتانیا، طی دو سال 
اخیر، به دو برابر تعداد این مراکز در سال 1995 
رسیده و از مرز سه هــزار و 200 باب گذشته 
است؛ پدیده‌ای که باعث می‌شود سرمایه‌گذاران 
بیشتری به سمت صنعت نشر جذب شوند و روند 
انتشار کتاب‌های کاغذی، شتابی روزافزون پیدا 
کند. رونق کتاب فروشی‌های مستقل در انگلیس 
و افزایش فروش کتاب‌های کاغذی، باعث شده 
است که اعتماد به نفس فعالان این عرصه افزایش 
یابد، تا جایی که رسماً برای غول‌های انتشاراتی، 
مانند آمازون، شاخ و شانه می‌کشند. »دامیان 
بار«، یک کتاب فروش اهل لندن، طی یادداشتی 
دربــاره رونق کتاب فروشی های مستقلی که 
کتاب‌های کاغذی را به علاقه‌مندان عرضه 
می‌کنند، می‌نویسد: »کتاب فروشی‌ها بهتر از 
الگوریتم‌های آمازون ذائقه مردم را برای انتخاب 

کتاب می‌شناسند و به همین دلیل، در مبارزه 
ــازون و کتاب فروشان مستقل و  همیشگی آم
سنتی، شکستی برای کتاب فروشان ]مستقل[ 

وجود ندارد.«

▪ تغییر تاکتیک برای افزایش فروش	
از سوی دیگر، فعالان صنعت نشر در دیگر نقاط 
اروپا نیز، به فکر راهکارهایی برای تقویت رونق 
نشر کاغذی افتاده‌اند. به تازگی خبرگزاری 
ایبنا، به نقل از پایگاه خبری »آکوالیته« گزارش 
داد که ناشران اسپانیایی به یک الگوی مناسب 
برای فروش بیشتر کتاب‌های کاغذی دست 
یافته اند. بر اساس این گزارش، طی یک سال 
ــار کتاب‌های تولید  گذشته، در حالی که آم
شده در اسپانیا، 12/7 درصد کاهش یافته 
است، اما فروش ناشران در همین مدت، 1/9 
درصد رشد را نشان می‌دهد؛ در واقع ناشران 
اسپانیایی با در نظر گرفتن نیاز مخاطبان و از 
طریق فروش در نمایشگاه‌ها و عرضه محصولات 
در کتاب فروشی‌های سنتی، توانسته‌اند طی 
سال گذشته دو میلیارد و 300 میلیون یورو 

به جیب بزنند و این اتفاق را باید نوعی احیای 
دوباره کتاب فروشی‌ها و صنعت نشر در اسپانیا 
دانــســت. در حالی کــه طــی ســال‌هــای قبل، 
بسیاری از ناشران گمان می‌کردند که بالا بردن 
آمار کتاب‌های تولید شده، می‌تواند پاسخگوی 
ذائقه‌های مختلف مخاطبان باشد و صنعت نشر 
را از افولی که از سال 2013 به بعد دچار آن شده 
بود، نجات دهد، ناشران اسپانیایی توانستند با 
مدیریت مؤثر تولیدات خود و انتشار آثار برگزیده 
و پرمخاطب، طی یک سال گذشته به رشد بسیار 
مناسبی در عرصه فروش برسند. در همین حال، 
کتاب‌های الکترونیک در اسپانیا، با کاهش رشد 
چشمگیری در فروش روبه‌رو شده است؛ آمارها 
نشان می‌دهد که طی یک سال گذشته، به رغم 
تلاش غول‌های تولید کتاب‌های دیجیتال، 
رشد فروش کتاب‌های دیجیتال در اسپانیا، تنها 
0/1 درصد رشد داشته است و این بنگاه‌های 
تولید کتاب، توانسته‌اند تنها 5 درصد از بازار 
کتاب اسپانیا را در اختیار بگیرند؛ موضوعی که 
در دیگر کشورهای اروپایی نیز، کم و بیش قابل 

مشاهده است.

 »گاردین« و »آکوالیته« از رونق دوباره کتاب های چاپی در اروپا خبر می دهند

کوچ کتاب خوان ها از فضای مجازی به دنیای کاغذی


